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Сделок

Банков- партнеров Уходит на одобрение 

ипотеки или рассрочки

Жилой недвижимости 

продано

Одобрение получают 

Привлеченных 

инвестиций

млрд.часа

тыс. м.кв.

Партнера-

застройщика

Информация о компании

Kvadrat Estate одна из лидирующих компаний рынка 

недвижимости Санкт-Петербурга

Компания основана в 2013 году. Политика Kvadrat Estate 

отличается особым подходом к каждому клиенту. 

Компетентность брокеров по недвижимости, является 

ключевым инструментом для оказания качественной 

услуги. Этот принцип работы не только характеризует 

компанию как агентство с хорошей репутацией, но и дает 

возможность находится на вершине рейтинга самых 

надежных компаний недвижимости. 

Продаем только лучшую 

недвижимость в 

Санкт-Петербурге напрямую 

от застройщиков и 

собственников
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наши клиенты у 

банков-

партнеров

10лет

На рынке 

недвижимости

Команда Kvadrat Estate, Май 
2021

4 800+



С самого основания Kvadrat Estate  и по сегодняшний день руководителями компании были заложены ценности, направленные на 

оказание именно профессионалтьной услуги своим клиентам.

Основатель компании 

Kvadrat Estate

Основатель компании 

Kvadrat Estate

Компания начала строить Агентство недвижимости, отличающееся от большиснтва в сфере недвижимости. Мы честно и упорно 

работаем, «болеем» своим делом и верим, что сделаем в глазах общественности профессию престижной и необходимой в любой 

сделке по недвижимости.

Основатели компании
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Павел Антонин Илья Понеделко

…Создать среду взаимодействий, в 
которой для клиента процедура выбора 
и покупки станет понятной, а для 
брокера раскроет его личностный рост 
и реализацию себя как успешного 
сотрудника...

…Kvadrat Estate —  динамично 
развивающаяся компания, 
показывающая высокие результаты ...
Мы строим сильную компанию не похожую на других, способную 

качественно улучшить компетентность специалистов по недвижимости 

в стране. Благодаря этому, наша компания получила международное 

признание на самом престижном конкурсе в сфере недвижимости.

International Property Awards проводят с 1993 года. Множество 

достойный компаний хотят побороться за звание лучшего. В связи с 

сильной конкуренцией, завоевать всемирно известную награду, 

которую получают за самый высокий уровень специалистов и 

достижений очень сложно.

Благодарим наших клиентов за доверие, оказанное нашей компании. 

Благодарим каждого члена команды, который честно и упорно работает, 

делая огромный вклад в общее дело компании.

Изучая современные тенденции рынка, предоставляя качественную 

аналитику, расширяя финансовые возможности и помогая сделать 

клиентам правильный выбор, мы повышаем качество их жизни. 

Правильное отношение к своим клиентам дает возможность держать 

себя на профессиональном уровне и является секретом нашего успеха
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Ключевые сотрудники

Беспалова Екатерина Выдрина Екатерина Иван Бутров

Екатерина ДемченкоАлиса Шабанова

Партнер Kvadrat Estate Партнер Kvadrat Estate Партнер Kvadrat Estate

Брокер Kvadrat Estate Проджект-менеджер 
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Опыт работы в не движимости
с 2006 года. За это время
помогла обрести свой дом
более чем 1000 семей

Опыт работы в
недвижимости с 2017 года.
За это время помог обрести 
свой дом более чем
200 семей

Работает в к омпании с 2016
года. Качественно и
оперативно выполняет
поставленные задачи

Опыт работы в недвижимости
с 2016 года. За это время
помогла обрести свой дом
более чем 250 семей

...Команда является 

главной ценностью 

компании. В Kvadrat Estate

особенная корпоративная 

культура...
У нас уже много лет внедрена геймофикация – каждый 

процесс сотрудника описан и имеет свою ценность, и все 

специалисты вовлечены в игру и здоровую 

конкуренцию между собой, имеют рейтинги и 

достижения.

Разработана уникальная система долгосрочной 

мотивации «Партнер», которая позволяет сотруднику стать 

партнером компании менее чем за 2 года.

Регулярно проводятся уникальные мероприятия для 

всего персонала, такие как дегустация вин с 

профессиональными сомелье или водные экскурсии по э 

литным объектам у Невы.

Опыт работы брокером с 2011
года. За э то время помогла
обрести свой дом более чем
500 семей
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Алина Марухняк 
Ипотечный специалист

Поможет получить ипотеку 
или рассрочку в течение 
24 часов. Решает любые 
вопросы клиентов, 
помогает купить квартиру 
на самых выгодных 
условиях.



Организационная структура

Отдел 
Бухгалтерии

Административный
отдел

Ипотечный 
отдел

Юридический 
отдел

Отдел 
Маркетинга

Отдел 
сопровождения

Отдел 
развития

ОТДЕЛ ГОТОВОГО 
ЖИЛЬЯ

ОТДЕЛ
НОВОСТРОЕК

ОТДЕЛ КОММЕРЧЕСКОЙ 
НЕДВИЖИМОСТИ

ОТДЕЛ ОБУЧЕНИЯ
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Санкт-Петербург
Санкт Петербург является самым красивым городов 

России и, наверное, одним из самых красивых городом 

мира. В историческом центре города 

достопримечательностью можно считать чуть ли не 

каждый угол, особенно в центре. В городе 

насчитывается огромное количество музеев и соборов 

известных на весь мир.

Одним из уникальных моментов является то, что 

практически весь город покрывает реки и каналы, по 

которым круглосуточно курсируют яхты и теплоходы. 

Туристы со всего мира едут сюда чтобы посмотреть на 

шоу разводных мостов и погулять по набережным. 

Город насчитывает огромное количество парков и 

садов, часть из которых защищаются ЮНЕСКО. 

Последнее время в городе стали открываться 

креативные пространства, созданные для отдыха 

жителей мегаполиса, а также для проведения 

различных мероприятий и концертов. 

Благодаря тому, что Санкт-Петербург является самым 

северным городом мира численностью более 1 млн 

человек, летом тут белые ночи.
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Санкт-Петербург
В то же самое время город развивается. Тут 

реализовываются современные проекты в жилом 

строительстве, отличающиеся своей концепцией 

жилой среды. Санкт Петербург все чаще выбирают для 

строительства знаковых объектов.

Одним из главных проектов в городе является Лахта 

Центр от Газпрома. Башня Лахта-центра высотой 462 

метра — самый северный небоскрёб в мире и самый 

высокий в России и Европе. Входит в пятёрку самых 

экологичных небоскрёбов мира. Еще одним знаковым 

объектом является Стадион Газпром Арена, который 

расположился на Крестовском острове. Это 

всепогодный современный стадион на 80 000 тысяч 

человек, построенный по проекту японского 

архитектора Кисё Куракава. 

Также в городе реализовали уникальный в своем роде 

транспортный проект – это Западный скоростной 

диаметр (ЗСД). Это высокоскоростная магистраль, 

которая растянулась на  40 км с северных районов до 

юга города. Она построена над городом и имеет 

несколько съездов в каждый район. Пробки – это 

проблема каждого мегаполиса в мире. Именно для 

борьбы с пробками и был реализован данный проект. С 

его помощью, с северной части города можно 

добраться до южной за 15 минут даже в часы пик.
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Санкт-Петербург является вторым городом в стране, по 

объему строящегося жилья в России. Конкуренция очень 

высокая и благодаря этому застройщики стараются делать 

свои объекты особенными и уникальными как по архитектуре, 

так и по внутреннему оснащению. Определенные трудности 

испытывают проекты строящиеся в историческом центре, так 

как застройщик вынужден сохранять памятники архитектуры 

и встраивать эти объекты культурного наследия в свой проект. 

Но благодаря этому исторический центр города удается 

сохранить в первозданном виде

Новостройки
Санкт-Петербурга
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Корпоративная жизнь – одна из главных особенностей компании. Активный отдых помогает не только восстановить силы после 

напряженной работы, но и сплотить команду

Мы часто собираемся вместе, чтобы поздравить именинников, встретить новых сотрудников и отметить важные события нашей 

компании. Все мероприятия позволяют коллегам поддерживать общение и учат работать в команде

Спорт с Kvadrat Estate

Cлышали ли Вы про возрождающийся проект ГТО? Наша 

компания ежегодно проводит подобные соревнования. Они 

нацелены приобщить всех к здоровому образу жизни и создать 

нестандартные условия для командной работы. 

Новый год с командой
Kvadrat Estate

День РожденияВинная дегустация
Уровень знаний о вине в нашем коллективе растёт с каждой 

очередной дегустацией, где мы слушаем и говорим о вине. 

Командное знакомство с этим искусством помогает нам 

позиционировать себя не только как профессионалов своего дела, 

но и как приятных и эрудированных собеседников.

Совместное ожидание чудес и волшебства в коллективе 

способствует улучшению деятельности сотрудников и команды в 

целом. А шикарное празднование и множество добрых слов 

эффективно мотивируют на работу и успех в следующем году!

Праздники и подарки нравятся всем без исключения! Рабочий 

день каждого именинника сопровождается приятным сюрпризом 

и вкусными угощениями. Такие мероприятия помогают 

адаптироваться новым сотрудникам компании и сплотить 

коллектив в целом.

Корпоративная жизнь
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Одно из направлений компании - это Обучение специалистов рынка недвижимости. Для этого в компании был создан 

собственный обучающий центр. Чтобы добиться единого формата и структурности подачи информации, то большую часть 

контента отсняли на видео, далее разработали собственную платформу для онлайн образования наших сотрудников. Она 

позволяет дистанционно проходить обучение в сфере недвижимости в удобное для вас время. Курсы состоят из 

небольших видеороликов с презентациями. Проходя основной материал в системе, мы разработали диалоговые 

тренажеры, интерактивные задания и тесты на знание продукта и юридической части. После успешной сдачи экзамена 

выходят на второй этап – практические задания, чтобы отточить навыки и речевые коммуникации. И только после этого, 

появляется  возможность работать с клиентом. Такой подход дает возможность оказывать услугу клиенту уже на хорошем 

уровне, чтобы избегать серьезных ошибок при работе с клиентом, а также такой уровень подготовки дает сотруднику уже в 

первый месяц  работы закрывать свои первые сделки.

01. Скриншот онлайн-обучения

04. Скриншот Отчётов обучающихся 05. Скриншот видео-роликая 06. Скриншот учебного материала

02. Скриншот теста онлайн-обучения 03. Скриншот изучения планировочных

решений
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Онлайн-обучение  

Самое главное - это компетентность специалистов  
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Для  инвесторов,  желающих  приобрести 

коммерческую  недвижимость,у  нас  есть  

множество готовых решений.  Наши  

специалисты  найдут  лучшее  место  для  

вашего бизнеса в Санкт-Петербурге 

значительно  сократив время и затраты. Мы  

сотрудничаем  с  крупнейшими  сетевыми   

арендаторами  Санкт-Петербурга, тем  самым  

гарантируем  обеспечение    арендатором  по 

максимальной арендной ставке. В нашем 

портфеле более 50 прямых договоров с  

застройщиками  и  более  1000  актуальных  

предложений  для  инвестиций  в  новых  

жилых комплексах. 

Мы первыми узнаем обо всех стартах и  

перспективах  на  рынке,  что  позволяет  нам 

предложить самые ликвидные объекты 

активным инвесторам еще до начала 

продаж. По  каждому  объекту  производим  

анализ  и профессиональный  предброкеридж  

объекта  с  целью повышения его ликвидности.
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Коммерческий отдел
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Работа с партнерами – одно приоритетных 

направлений компании. Для опытных 

специалистов в компании создала партнерский 

отдел, который предлагает длительное и 

плодотворное сотрудничество. 

Мы всегда стремимся понять и учесть не только 

свои выгоды, но и интересы своих партнеров. 

Поэтому предоставляем нашим партнерам 

лучшие условия.

Партнер – сам определяет, когда ему приходить в 

офис, он делит прибыль с компанией, а не 

получает зарплату, сам организовывает свою 

деятельность. При все этом компания 

обеспечивает его и новыми клиентами, и всей 

инфраструктурой необходимой при проведении 

сделок: офис, рабочее место, постоянное 

обучение, ипотечный центр, отдел 

сопровождения, бренд и имидж компании. 
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Деловое партнерство 
с лидером рынка 

недвижимости 
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Расширение отдела 
готовой 
недвижимости  
Руководители Kvadrat Estate считают, что компания 

должна расти и развиваться, укрепляя свои свои 

позиции на рынке. Когда многие компании в связи с 

пандемией в мире закрывали свою деятельность, а 

люди теряли свою работу,  Kvadrat Estate завершил 

2020 год с хорошим финансовым результатом. Наша 

компания правильно выстроила рабочие процессы 

которые эффективно сработали в главном 

направлении компании-строящеюся жилье. 

Сотрудники показали, что умеют действовать быстро 

и слаженно в стремительно изменяющихся 

обстоятельствах. Мы решили масштабировать опыт 

отдела новостроек в других направлениях и усилить 

отдел готовой недвижимости. За 2020 год, отдел 

увеличился на 30%. Такое решение кадровой 

оптимизации как увеличение штата дало ряд 

преимуществ: максимально оперативная обработка 

запроса клиента,работа с большим охватом 

клиентов, увеличение узнаваемости бренда 

компании, увеличение прибыли компании, 

обеспечение работой  людей потерявших ее в 

кризисные времена. 

А так же увеличение количество профессионалов на 

рынке недвижимости способствует, повышению 

уровню доверия клиента к профессии риелтора.
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Награждение брокеров Помогать легко
Компания стремится замотивировать брокеров по продаже недвижимости так, чтобы они всегда демонстрировали 

стабильно высокие результаты. Для успешной работы брокеров Kvadrat Estate разработана система нематериальной 

мотивации. 

Награждение сотрудников за высокие результаты – важная составляющая нематериального стимулирования, позволяющая в 

короткие сроки еще больше увеличить показатели работы менеджеров и отдела в целом. 

Социальная ответственность — важная часть корпоративной культуры. Общее полезное дело способно эффективно сплотить 

команду, так как вызывает сильный эмоциональный отклик.

Исполнение новогоднего желания ребенка, оставшегося без родителей или находящегося в трудной жизненной ситуации,может 

наполнить жизнь надеждой и теплотой, которая будет отогревать его одиночество в трудные минуты.
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International Property Awards
11 декабря 2020 прошла международная церемония награждения премии International Property Awards. Компания завоевала высшую 

награду престижного конкурса «5 звезд» и стала лидером сразу в трех номинациях – «Лучшее агентство недвижимости России», 

«Лучшее агентство недвижимости Санкт- Петербурга» и «Лучший сайт агентства недвижимости».

05 февраля 2021 года на церемонии награждения в Лондоне Центр Недвижимости «Квадрат» был признан международным жюри 

лучшим агентством недвижимости Европы и Мира 2020-2021.Российское агентство недвижимости впервые получило столь высокую 

награду.Для компании, которая стремится предоставлять услуги мирового уровня, большая честь быть признанной во всем мире 

лучшим агентством недвижимости.
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Награды и сертификаты

Лучшая риэлторская 
компания

Подтверждает статус
«Бизнес класса ААА»

компании

«КАИССА-2019»

Kvadrat Estate в 2019 году завоевал 

престижную премию Каисса-2019 

как лучшая риэлторская компания 

(численностью сотрудников до 50 

человек)

Нашими банковскими партнерами 

являются ведущие банки страны: 

«Сбербанк», «ВТБ», «Альфа-Банк», «Банк 

Санкт-Петербург» и другие

Нашими партнерами являются 

надежные застройщики города: 

ЛенСпецСму, Bonava, YIT и другие

В 2019 году «Альфа Банк» присвоил 

Kvadrat Estate статус рейтинга 

надежности класса ААА

Нашими партнерами являются ведущие 

застройщики города: Setl City, RBI, 

Северный город, Legenda, ЛСР, Полис 

Групп, ЦДС

Нашими банковскими партнёрами 

являются ведущие банки страны: 

Росбанк, Газпром Банк, АльфаБанк и 

другие
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С самого начала нашего пути мы понимали и признавали, что самым ценным стратегическим ресурсом компании всегда будет ее 

Команда: высокомотивированные специалисты, ставящие перед собой амбициозные цели и не боящиеся новых вызовов. Изначально 

роль учителя-тренера-наставника на себя брали руководители, проводя сотрудника по пути адаптации, интеграции, обучения и 

развития. С ростом команды пришла осознанная необходимость выделения функции T&D в отдельную структуру и приглашении 

бизнес-тренеров для реализации этого проекта.

Перед нами стояла задача не просто найти специалистов, обучающих базовым навыкам профессии. Мы с самого начала выстраивали 

систему мероприятий, позволяющих решать несколько ключевых запросов бизнеса и людей:

Одной из основных сложностей выбранной стратегии был 

поиск баланса между коммерческими целями компании, 

внутренними процессами и личными целями сотрудников. 

Поэтому и тандем наших тренеров обладает разными 

навыками и компетенциями, что позволяет прорабатывать все 

моменты с использованием разных форматов.

Как результат работы мы получили прозрачную систему поэ-

тапного ввода в профессию и последующих развивающих 

мероприятий: Двухнедельный Welcome, дающий базу профес-

сии. Ежедневная практика с развивающей обратной связью от 

куратора:

Институт наставничества

Мастер-классы и ворк-шопы

Круглые столы со специалистами рынка недвижимости

Выступления приглашенных экспертов

Профессиональные марафоны и челленджи

Индивидуальные встречи с сотрудниками

Коуч-сессии

И даже сеансы медитации

Качественная интеграция в профессию

Совершенствование навыков и обновление инструментов

Построение траектории личного и профессионального развития

Повышение удовлетворенности и вовлеченности

Коммерческая эффективность сотрудников после 

обучений
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Бизнес-тренеры  

Благодаря такому подходу наши сотрудники видят 

перспективы в своем развитии, получают полноцен-

ную и своевременную поддержку, быстро наращива-

ют компетенции.

В сочетании с регулярным менеджментом это дает 

компании стабильно высокие финансовые результа-

ты, возможность ставить и реализовывать коммерче-

ские цели, развивать бизнес и делиться этим успехом 

с командой.
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Наша деятельность застрахован Наши услуги

Рынок первичной 
недвижимости

Мы заботимся о своих клиентах и всегда стараемся 

поддерживать самые высокие стандарты качества, в 

связи с чем наша компания застраховала свою 

профессиональную ответственность в крупнейшей и 

надежной страховой компании России 

«АльфаСтрахование».

Подписывая договор с Kvadrat Estate, мы 

гарантируем нашим клиентам отсутствие 

финансовых потерь, поскольку компания берет на 

себя обязательства возместить клиенту убытки, 

понесённые по её вине

Оказание информационно - 

консультационных услуг

Подбор недвижимости на первичном рынке

Оформление и экспертиза документов, 

согласование договоров

Сопровождение сделок

Обучение брокеров по 
недвижимости 
Онлайн обучение брокеров

Практическое обучение брокеров 

Возможность стать частью команды “Квадрат”

Коммерческая 
недвижимость
Покупка и продажа коммерческой 

недвижимости

Подбор арендатора с учетом параметров 

объекта

Полное сопровождение сделок

Услуги доверительного управления 

Услуги для партнеров
Инструменты для успешной и удобной 

деятельности (уникальная CRM система 

собственной разработки, доступ в полную 

базу объектов и т.д)

Обучение и повышение квалификации в 

обучающем центре

Акции и преференции от компаний и банков 

партнеров

Рынок вторичной 
недвижимости
Подбор недвижимости на вторичном рынке

Оценка рыночной стоимости недвижимости

Согласование субсидии/социальной 

выплаты/жилищного сертификата

Юридические консультации

Организация рекламной компании объекта 

недвижимости

Ипотека
Помощь в одобрении ипотечного кредита

Оформление всех необходимых документов

Подбираем лучшую программу 

кредитования

Проверяем кредитную историю

У С Л У Г И0 2 У С Л У Г И0 2



Кейсы клиентов Ассоциация риэлторов

Екатерина Беспалова Шабанова Алиса

Выдрина ЕкатеринаАлина Марухняк

Директор направления Готовой 

недвижимости
Брокер Kvadrat Estate

Брокер Kvadrat EstateСпециалист по ипотеке

Национальная организация профессиональных участников рынка недвижимости, объединяющая около 1200 

компаний Ассоциация Риэлторов основана в 2002 году. Ее главной задачей было и остается развитие в России 

цивилизованного рынка недвижимости. В своей работе все члены обязаны руководствоваться 

профессиональными стандартам и и Кодексом Этики.
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Задача простая - продать студию в Приморском районе по рыночной стоимости и 

купить с ипотекой новостройку. Квартира не дошла до рекламы- с легкой руки 

менеджера по рекламе нашли агента, клиенту которого нужно найти такую с 

ипотекой. После аванса все уехали: продавец на работу, покупатель с агентом в 

разные отпуска. К назначенному сроку все документы собраны, а контрагент не на 

связи- контактов покупателя и ипотечного менеджера не дал, продавец приедет на 

неделю, а кроме как продать, надо получить деньги и заключить ДДУ с ипотекой. 

Когда контрагент вышел из отпуска, до возвращения клиента оставалось 4 дня. 

Взяли одобрение ипотеки в свои руки.

И все успели. Клиент улетел довольный.

После первой встречи с покупателями были сжаты рамки поиска: география, цена, 

площадь, состояние. За два дня мы показали 7 квартир, а на третий день квартира 

была выбрана. За два часа телефонных переговоров с собственником, который 

проживает в Костроме, согласовали все параметры предстоящей сделки, заказали 

недостающие документы (согласие супруга на продажу, справки банка и т.д.). Купил 

билеты на ПЯТНИЦУ. День подписания договора - ПОНЕДЕЛЬНИК. В понедельник 

договор был подписан, деньги заложены в сейфовую ячейку, документы поданы на 

регистрацию, квартира принята по акту, продавец улетел в Кострому. Еще через 

несколько дней переход права был зарегистрирован. Все заняло 10 дней от задачи 

до решения.

Клиент обратился с запросом на готовую квартиру, первоначальный взнос 300 000 

рублей. Наш руководитель «поймала» последнюю квартиру в ЖК «Ласточкино 

Гнездо». Процесс одобрения ипотеки оказался сложным. Клиенты являлись 

гражданами Украины. Собрав все необходимые документы, мы, наконец, отправили 

заявку. Банк дал нам положительный ответ. А позднее клиент сообщает, что уезжает 

в длительную командировку. На согласование сделки остаются всего лишь сутки! 

Спустя время они уже подписывают кредитный договор, не дожидаясь открытия 

счета и подписания остальной кредитной документации. После уезжают к 

застройщику. С банком согласовали следующие условия: нам высылают документы, 

которые не успел подписать заемщик. В итоге распечатанную кредитную 

документацию клиент подписывает не в банке, а в коридоре офиса застройщика. 

После он отдает оригиналы документов своей супруге, а сам уезжает в аэропорт. 

Клиенты остались довольны нашей работой и благодарны нам. Все подписано 

одним днем.

Обратилась клиентка с большой мечтой о покупке 4-комнатной квартиры. Мы 

выбрали комплекс, в котором они давно уже присматривали квартиру, но не 

бронировали ее, так как не могли продать собственную квартиру более двух лет. А 

настаивал на такой последовательности супруг моей клиентки. На личной встрече я 

смогла переубедить главу этой семьи. Специалисты нашего центра помогли 

клиентке забронировать квартиру и выставить на продажу готовое жилье. 

Бронирование пришлось продлевать. За счёт профессиональной работы наших 

специалистов в кратчайшие сроки были найдены покупатели. А к этому времени 

застройщик выставил для нас новые условия: подписание договора на следующий 

день, так как очередное бронирование невозможно, квартира осталась последней. 

Мы не стали сдаваться, а согласовали для семьи рассрочку на квартиру по цене 100% 

оплаты с минимальным первым взносом 20% и остатком через 3 месяца. 28 декабря 

2018 года мы подписали договор по новой квартире. 

Кейс №1 Кейс №2

Кейс №3Кейс №4



Договоры Договоры

Договор – гарантия выполнения наших обязанностей перед клиентом. Мы заботимся о своих клиентах и всегда 

стараемся поддерживать  самые  высокие  стандарты  качества,  в  связи  с  чем  наша  компания  застраховала  свою  

профессиональную ответственность

- Исполнитель обязуется вернуть

денежные средства в полном размере, 

прописанном в договоре, если договор 

не будет исполнен по его вине

- Агент обязуется не разглашать конфиденциальную информацию

- Срок действия договора, с момента его подписания до подписания

Акта выполненных работ

- Договор является подтверждением серьезности намерений

по заключению в дальнейшем перехода права собственности

- Исполнитель обязуется вернуть денежные средства в полном

размере, прописанном в договоре, если договор не будет 

исполнен по его вине

- Договор составляется в двух экземплярах и

остается на руках у  клиента и брокера

-В случае возникновений споров и разногласий

по Договору стороны приложат все усилия к их 

успешному урегулированию

Подписывая договор с Kvadrat Estate, мы гарантируем нашим клиентам отсутствие финансовых потерь, 

поскольку компания берет на себя обязательства возместить клиенту убытки, понесённые по её вине.
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Collections of residential complexes

Сайт kvadrat.estate Сайт. Мобильная версия
Наличие собственного сайта существенно повышает имидж компании в глазах потенциальных клиентов и партнеров. Наш проект был

создан для всех кому важен вопрос недвижимости. На сайте собрана большая подборка уникальных жилых комплексов, от надёжных

застройщиков, с актуальными ценами и планировками.

В 2020 году произошло обновление сайта, теперь есть: онлайн-калькулятор, возможность записаться на встречу с риелтором и осмотр 

объекта онлайн, улучшенная мобильная версия, удобные и информативные виджеты.

Стоит заметить, что мы уделяем большое внимание в написании полезных статей статей для клиентов и шпаргалок, для людей, которые

желают самостоятельно приобрести недвижимость и получить ипотеку. Сайт – это виртуальный офис, работающий круглосуточно и без

выходных. В любой момент пользователь может зайти «в него» и получить нужную ему информацию, а также оставить заявку.
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Бесплатные экскурсии Клиент получает возможности

Покупка квартиры важное событие в каждой семье. 

Учредители компании вместе с ключевыми сотрудниками 

организовали бесплатные автобусные экскурсии по 

новостройкам Санкт-Петербурга. Мы за то, чтобы выбор

Всего за несколько часов поездки в 

комфортабельном автобусе клиент получает 

возможность ознакомиться со строящимися и 

готовыми жилыми комплексами города, 

совершенно бесплатно. В ходе экскурсии можно 

выбрать наиболее удобный район, ознакомиться с 

его инфраструктурой, лично увидеть строящиеся и 

сданные дома, составить мнение о темпах и качестве 

строительства, задать вопросы брокерам 

недвижимости. А если объект достроен, то можно 

осмотреть придомовую территорию, подъезды и  

квартиры, оценить планировку и внутреннюю 

отделку.

Мы не просто продаем 
недвижимость
Kvadrat Estate - команда экспертов, влюбленных в свое 

дело. Мы не просто продаем недвижимость, но и находим 

новые идеи для улучшения покупки квартиры и отвечаем за 

результат, которым клиент будет доволен.

Программу экскурсии специалисты Kvadrat Estate 

составляли для тех, кто занят поиском квартиры или только 

собирается заняться этим вопросом.

квартиры был обдуманным и правильным. Серия 

экскурсий по новостройкам позволит клиенту получить 

не рекламную, а реальную информацию о локациях, 

жилых комплексах и надежности строительных компаний.
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Освещаем самые актуальные
темы рынка
На семинарах наш спикер освещает самые актуальные темы

рынка строящегося жилья и отвечает на все интересующие 

вопросы, такие как: с чего начать выбор квартиры, на что 

именно обращать внимание при выборе квартиры для жизни и

инвестиции, как меняется рынок недвижимости, динамика цен 

на первичное и вторичное жилье, перспективы строительства

жилой недвижимости, есть ли риски при покупке квартиры, как

сэкономить на покупке квартиры и др.

Нам доверяют
Профессионально делится всеми нюансами и 

секретами выгодной покупки недвижимости мы 

решили БЕСПЛАТНО. Многие задумываются о покупке 

квартиры, но не знают, с чего начать, какие подводные 

камни существуют в этом вопросе. Наша компания 

работает максимально открыто и предоставляет 

правдивую информацию о каждом объекте 

недвижимости, не скрывая никаких деталей. Нам 

доверяют, и мы оправдываем это доверие. Поэтому на 

семинар может приди любой желающий и всей 

информацией мы делимся бесплатно, показывая 

высокую квалификацию.

За плечами нашей компании более 100 проведенных

семинаров, мы уверенно можем гарантировать

полезность и уникальность полученной информации.

Бесплатные семинары
Решив, что возможно обучать не только сотрудников, но и

клиентов, мы начали проводить бесплатные обучающие  

семинары для населения в нашем офисе, чтобы повысить

грамотность в сфере недвижимости. Семинары дают

комплексный подход к решению проблем,

связанных с недвижимостью, в связи с этим они быстро

приобрели популярность. Регулярно проводив

мероприятия для своих клиентов, мы научили их выгодно 

и безопасно покупать квартиры в новом доме..
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Главная цель конференции –

повысить уровень знаний

людей в сфере недвижимости

Дом - определяющий фактор качества жизни, и к его

выбору нужно подходить с умом, но в текущих 

реалиях ключевым источником информации 

является интернет. 

Чтобы разобраться в информации требуются месяцы,

но даже после того, как вы собрали нужное 

количество информации, вам стоит проверить, 

соответствует ли действительности все те описания 

из рекламных буклетов и красивых статей. Это крайне 

сложно сделать. 

Именно поэтому мы хотим передать свои знания, 

ведь выбор дома напрямую влияет на нашу жизнь: 

как часто мы будем чувствовать себя защищенными, 

когда дом находится в стройке, быть спокойными, 

когда дети гуляют во дворе, быть уверенными, что с 

вашей квартирой ничего не случится, когда вы 

отпуске или командировке, не думать о детских садах 

или школах, потому что они во дворе.

Онлайн-конференция

Бонусы для посетителей

Мероприятие создано
для всех людей, которые:Мероприятие

собирает
сотни
участников

Региональная конференция в СПБ 

транслируется онлайн, что позволяет

присоединиться к ней участникам из

разных городов. Таким образом это

выводит мероприятие на федеральный

уровень.

Помимо знаний на нашей 

конференции каждый участник 

гарантированно получает подарки, 

такие как: скидка от застройщика, купон 

на компенсацию нотариальных 

расходов при покупке квартиры, 

личные подарки от спикеров и многое

другое.

Конференция по

недвижимости проходит

уже 2 года подряд в

Санкт-Петербурге.

Мероприятие собирает

сотни участников к нему

присоединяются

крупнейший

строительные компании

и банки страны

- Хотят купить квартиру не только в

ближайшее время, но и в перспективе.

- Нуждаются в квартире, но нет всей
суммы.

- Хотят получить максимальные скидки от

строительных компаний при покупке

квартиры или помещения.

- Уже имеют квартиру и задумываются о

ее продаже

- Хотят избежать ошибок при продаже

или покупки квартиры на вторичном рынке

Региональные конференции
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Бесплатные вебинары
На вебинаре обсуждались 
такие вопросы:

В условиях карантинной самоизоляций мы трансформировали наши семинары в офисе в вебинары онлайн 

формата. В этот период у многих людей появился вопрос «Как повлияет ситуация на рынок новостроек и возможно 

ли купить недвижимость, когда нельзя выходить из дома?» Что бы не нарастала паника и  режим самоизоляции не 

разрушил планы тех, кто собирался приобрести новую квартиру, наша компания подготовила для клиентов 

бесплатный вебинар. Слушателям не нужно никуда ехать, достаточно иметь под рукой компьютер или ноутбук с 

выходом в Интернет.

Как застройщики вырабатывают иммунитет от 
коронавируса

Как отреагировал рынок новостроек на обвал рубля

Обо всех возможных рисках покупке жилья в 
новостройках

Самые перспективные кейсы для вложений в 
текущей ситуации

Виды ипотечных программ и минимальные ставки 

Как снизить ежемесячный платеж по ипотеке 

Как купить квартиру не выходя из дома 

Последствия эпидемии для недвижимости 

Встанут ли стройки из за карантина

Помимо полезной информации и 

бесплатной консультацию от экспертов 

по недвижимости, участники вебинара 

получили подарочный купон на услуги 

нотариуса в размере 5000 рублей.

.
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Отдел заботы

Каждый клиент, это друг на всю жизнь. Рынок недвижимости России диктует новые стандарты сервиса и мы этот уровень 

не просто принимаем, мы его создаем.  Наша компания отлично понимает, что одни клиент, это множество рекомендаций. 

Поэтому мы стали уделять много внимание сервисному сопровождению каждому клиенту. Даже если клиент еще ничего 

у нас не купил, он уже наш друг. У нас есть кейсы, где клиент в процессе выбора недвижимости купил не у нас 

(особенность борьбы за клиента), но уже посоветовал нас трем своим друзьям, которые совершили покупку своего нового 

дома через нас. Почему? Потому что человеческое внимание специалиста побеждает бюрократию.

Информация, которую мы получаем из первых рук, дает 

клиентам возможность выбирать самые интересные 

предложения, быстро узнавать о скидках и акциях 

застройщиков, а также, о возможностях взять ипотеку на 

более выгодных условиях.

МЫ РЕГУЛЯРНО ДЕЛИМСЯ С КЛИЕНТАМИ 

НОВОСТЯМИ РЫНКА НЕДВИЖИМОСТИ

Мы своевременно собираем обратную связь от клиентов о 

работе брокеров. Мы расширяемся и нам важно знать, 

дотягиваются ли новые сотрудники до высокого стандарта 

качества работы

СОПРОВОЖДЕНИЕ ОТДЕЛОМ КОНТРОЛЯ 

КАЧЕСТВА

Наши клиенты приятно удивляются поздравлениям на день 

рождение, новый год, профессиональные и государственные 

праздники. Регулярные касания помогают клиентам увидеть 

в нас стабильную компанию, которая ценит их доверие

ПОЗДРАВЛЕНИЯ

Очень важную роль в нашем деле играют рекомендации, и 

не только с точки зрения прибыли, но и с точки зрения 

человеческих отношений. Если мы советуем своему другу 

профессионала, то мы хотим чтобы друг остался в восторге от 

нашего контакта. Мы понимаем это и гарантируем клиентам, 

что их друзья останутся в восторге после работы с нами.

РЕКОМЕНДАЦИИ

Все любят подарки и наши клиенты не исключение. Мы 

благодарим своих клиентов полезными подарками, которые 

пригодятся им в новом доме

МЫ ДАРИМ ПОДАРКИ

Наша система пяти сфер касаний помогает нашим клиентам  говорить 
о нас, «Это мой брокер»
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Онлайн-встречи Дистанционные сделки
Происходящие изменения динамики товарного 

рынка, расширение его границ, развитие 

коммуникативных отношений между людьми, 

привело к возможности заключения различных 

видов сделок на расстоянии. Благодаря 

современным технологиям стало возможно без 

личного присутствия, получить одобрение ипотеки, 

забронировать квартиру в онлайн, купить страховку 

и многое другое. В 2019 году нотариусы получили 

право проводить дистанционные сделки с 

недвижимостью. 

Дистанционная сделка ничем не отличается от 

любой другой, первый этап сделки — это выбор 

объекта недвижимости и получение положительного 

решения от банка. Клиенты могут воспользоваться 

нашей бесплатной услугой Online встреча. Брокер 

свяжется с клиентом по Скайп и включит режим 

демонстрации экрана, на котором клиент будет 

видеть всю базу новостроек, открытую 

специалисту по недвижимости. Специалист 

Kvadrat Estate  предоставит  полную информацию по 

всем объектам, которые заинтересовали клиента, 

расскажет о надежности застройщиков, 

проверит наличие квартир, планировок, 

уточнит цены. Ипотечный специалист подберет 

самую комфортную программу по ипотеке, 

пришлет список документов, который необходимо 

собрать и отправить по электронной почте.

После, происходит сама сделка. Этот новый тип сделок во многом упрощает процедуру покупателям и несет с собой 

множество плюсов: 

Покупатель экономит свое время, вам не нужно 

никуда ехать 

При электронной регистрации сделки Сбербанк 

снижает ставку по ипотеке на 0,1 п.п.

Сделка происходит при посредничестве банка, 

это не только удобно, но и надежно

Плюс дистанционной сделки является скорость, 

т.к. подготовка к сделке проводится заранее

Дистанционные сделки позволяют облегчить и  ускорить процедуру купли-продажи, при этом избавляя обе стороны от 

непосредственных перемещений между городами. Кроме того, при наличии предварительной подготовки вся сделка с 

применением электронной регистрации займет не  больше одного часа. И  в  дальнейшем такой вид сделки будет 

развиваться и законодательно подкрепляться, чтобы упростить процесс покупки и продажи недвижимости. 
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Посетите наш офис 
в центре Санкт-Петербурга

Большая Морская улица, д. 22, БЦ «Сенатор», оф. 202

8 (812) 425-35-25


	3e182db9a702778282ef904d54268adb7e5952bd3348cd1ab466277c13bb4c31.pdf
	3e182db9a702778282ef904d54268adb7e5952bd3348cd1ab466277c13bb4c31.pdf
	efcd1a71ac21f632540d02dc4a2025e47de72df56a626ab01a6b7eaff0cd8fa5.pdf
	efcd1a71ac21f632540d02dc4a2025e47de72df56a626ab01a6b7eaff0cd8fa5.pdf
	efcd1a71ac21f632540d02dc4a2025e47de72df56a626ab01a6b7eaff0cd8fa5.pdf
	efcd1a71ac21f632540d02dc4a2025e47de72df56a626ab01a6b7eaff0cd8fa5.pdf




